
 Gezonde fondsenwerving 
 

Doel Leden zamelen, met de verkoop van een (gezond) product, geld in voor de club om de clubkas te sponsoren  

Strategie Afspraken en regels 

Doelgroep Leden, trainers, bestuur 

Hoe? Zoek samen met de trainers en oudere clubleden naar producten die jullie goedkoop kunnen aankopen. Elk clublid 

probeert het product in zijn/haar omgeving te verkopen. Op drukke momenten in de club wordt het product ook 

aan een standje verkocht.  

- Maak een beurtrol om het standje te bezetten. 

Mogelijke producten: 

- Gezonde voeding: zelf iets gezonds bereiden (bv. ‘gezonde’ wafels, soep ...). Check www.zekergezond.be voor 

inspiratie. 

- Iets actiefs: springtouw met een trainingsschema van 10 minuten, een start-to-run-schema … 

- Product: verse kruiden, (fruit)plantjes, snijplanken, fruitdoosjes, drinkflessen … 

Hoeveel aankopen/maken? 

Welke prijs vraag je voor het product? 
 

Wat nodig? Afhankelijk van de gekozen actie: 

- Locatie om product te bereiden  

- Eventueel een standje om het product te verkopen 

- Aankoopbedrag product 

- Benodigdheden (wanneer er iets gezonds bereid wordt) 

- Geldkassa? (rekenmachine) 

- Document voor uitgaves en inkomsten 

Wie betrekken? - Bestuur 

- Trainers 

- Leden  

- Eventueel ouders 

Tijd - Verkoop van een onbederfbaar product: gedurende 2 weken verkopen aan familie en vrienden en aan een 

standje -> minder voorbereidingswerk 

- Verkoop van een bederfbaar product: 1 (voor)middag bereiding + verkoop 1 à 3 dagen afhankelijk van het 

product 

Kostprijs Afhankelijk van de gekozen actie. Doel is om geld in te zamelen! 

http://www.zekergezond.be/


 


